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Formazione manageriale a Padova: corso intensivo di management per le PMI 
 

Al via la nuova iniziativa nata dalla collaborazione tra Confapi Padova e 

Federmanager e finanziata dall’Istituto Dirigenti Italiani 
 

 

Dopo il successo del ciclo di attività legato allo sviluppo delle competenze trasversali nella vita 

professionale, Confapi Padova e Federmanager presentano “Corso Intensivo di Management per 

le PMI”, sei giornate formative dedicate all’approfondimento delle tematiche legate alla gestione 

d’impresa: dall’analisi del mercato alla gestione dei processi innovativi. 

 

«Siamo partiti dalla piena consapevolezza del valore della formazione per imprenditori e manager  

– spiega il presidente del Gruppo Giovani di Confapi Padova, Marika Vittadello, primo promotore 

dell’iniziativa. Chi ha responsabilità d’impresa, prima di tutto nei confronti del territorio e dei 

propri collaboratori, ha l’obbligo morale di mantenersi aggiornato e di implementare i propri skills 

da amministratore. Spesso le iniziative formative non rispondono alle reali necessità della piccola 

impresa ma si concentrano su nozioni prettamente accademiche. E’ per questo che abbiamo 

voluto proporre una serie di attività d’aula strutturate sulla base delle indicazioni pervenute dai 

nostri imprenditori associati». 

 

Il primo dei corsi “Dall’analisi del mercato al governo mercato” si svolgerà il 24 e il 25 novembre e 

sarà tenuto dal dott. Franco Forin, uno dei massimi esperti di direzione commerciale, presidente e 

fondatore di UNA Forza Vendite e di The Right Marketing Service, aziende leader in Italia nei 

processi di sviluppo di strategie commerciali e di organizzazione ed implementazione della rete 

vendita.  

 

Il programma affronterà l’analisi e gli strumenti per la valutazione del potenziale di mercato, la 

stima della conseguente strutturazione della rete di vendita, la scelta e la selezione dei venditori e 

infine gli stili di leadership nella gestione della forza di vendita. 

 

Prossime tappe del percorso “L’organizzazione aziendale fonte di vantaggio competitivo” (1 – 2 

dicembre), tenuta da Anna Cabigiosu, docente di Organizzazione aziendale dell’Università di 

Padova, e “Change and innovation management ” (15 -16 dicembre), seguito invece dal professor 

Alessandro di Paolo, docente di Sostenibilità aziendale dell’Università di Padova.  

 
 

Il calendario completo del ciclo di attività “Corso Intensivo di Management per le PMI” 

Il programma “Dall’analisi del mercato al governo del mercato” 
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